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Ecosistema emprendedor
Farside Ventures, la ‘fabrica’
espanola de startups que
quiere crear 100 en 4 anos

Planealanzar

un fondo con 20
millones para
financiar asus
participadas
Cuentacon

16 startups en
distintos verticales

MARIMAR JIMENEZ
MADRID

Farside Ventures, el venture
builder espanol fundado en
2020 por los emprendedo-
res Rafael Garcia-Escarré,
Marc Borrell, Jordi Priu,
Oriol Relats y Guillermo Bio-
nes, se ha propuesto crear
entre 80 y 100 empresas de
alta tecnologia (deep tech)
en los préximos cuatro
anos. Esta fdbrica de star-
tups pretende ejercer de
instrumento “4gil y eficaz”
para desarrollar iniciativas
de tecnologia disruptivas en
sectores como la genética,
la inteligencia artificial, el
metaverso, el blockchain, la
sostenibilidad y el 5G, segin
explica a CincoDias Garcia
Escarré, su CEO.

Este agente creador de
startups de base tecnologi-
ca busca oportunidades e
ideas para, a partir de ellas,
construir y cofundar empre-
sas. El proyecto agrupa ac-
tualmente a otros venture
builders espanoles més pe-
quenas y especializados en
distintos verticales 101 Ven-
tures, 5G Ventures Builder,
The Data Venture, Fintech
Ventures y Sustanaibility
Ventures, de los que Farsi-
de es maximo accionista e
impulsor, tal y como aclara
el directivo.

Cadauna de estas fabri-
cas de startups tiene su pro-
pia estructura accionarial, y
todas se dedican a hacer lo
mismo que Farside pero en
campos distintos. Por ejem-
plo, 5G Ventures Builder se
dedica a crear startups dedi-
cadas al ecosistema 5G y The
Data Ventures hace lomismo
para el mundo del Web3 y
blockchain. “Son como uni-
dades de negocio o catego-
rias donde se crean com-
panias muy especializadas
en sus respectivos campos.
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El equipo fundador de Farside Ventures.

Unmodelo
diferente al
‘venture capital’

» Inversion. Rafael
Garcia-Escarré aclara
que Farside no es un
venture capital. “Somos
una compainia que crea
compaiias, aunque
también invirtamos en
ellas”. Apunta que cada
vertical tiene su tesis de
inversion, pero se mue-
ven entre un minimo

de 65.000 y 100.000
euros, y un maximo de
500.000 que hemos he-
cho en un caso. “Nuestro
objetivo no es invertir
en aquellas que vayan
bien, si no invertir en
crear nuevas companias.
Ese es nuestro modelo
de negocio, que pasa
por irnos diluyendo a
medida que vayan reci-
biendo dinero por inver-
siones adicionales”.

» Dilucion. Suelen
tener entre el 20% y el
25% al crear las compa-
nias y salen de ellas en-
tre las rondas de finan-
ciacion serie Ay serie
B. “Todo esta calculado
para que el proceso de
diluciéon no nos lleve
por debajo del 5% o del
8%", dice.

Somos un venture builder
que agrupa a otros venture
builder mas pequenos, algo
que hacemos porque tacti-
ca y operacionalmente nos
interesa, pero también crea-
mos startups que cuelgan
directamente de Farside. Por
ejemplo, todas las empresas
que creemos relacionadas
con la sostenibilidad colga-
ran directamente de Farsi-
de. Ya tenemos una, Mappa
Footprint, que se dedica a
calcular la huella de carbono
de todala cadena de valor de
laindustria de la automocién
y veralaluz en pocomas de
dos meses”.

Tecnologias disruptivas
Entre los verticales y la pro-
pia Farside Ventures, cuen-
tan ya con 16 startups, entre
las que destacan Neutroon,
Frontwave Imaging, Wolo-
rent, Rand Network, Be-in-g
y The Sampling Solutions.
Cuatro son de Farside. El
objetivo, annade Garcia, “es
convertirnos en uno de los
portfolios mas importantes
de Europa de companias en
fase pre-seed[fase semilla] o
early state [fase tempranal]
muy apalancadas en la ex-
plotacién de las tecnologias
disruptivas, que es donde
vemos la oportunidad.
Desde su creacién, Far-
side ha contado con una fi-
nanciacién de 20,5 millones
paraimpulsar el proyectoy
el crecimiento de sus parti-
cipadas. El venture builder

proyecta acabar este ano
con 18-20 empresas de re-
ciente creacién y alcanzar
una cartera de entre 30 y
35 startups en 2023 y 48 en
2024,y asihastalas 80 0 100
previstas para 2016. El aino
que viene planean lanzar un
vertical de genéticay a final
de este ano sacaran otro de
metaverso. Y habra més. Por
ejemplo, otro relacionado
con la industria espacial.

El modelo de negocio
de Farside esta basado en
tecnologias avanzadas que
no renuncian a su aplicabili-
dad a corto o medio plazo, a
pesar de sus caracteristicas
futuristas. El primer venture
builder, semilla del proyecto
actual, es 101 Ventures, que
se cred en 2019 y que apues-
ta por negocios que digitali-
cen sectores tradicionales.

Farside Ventures, con
sede en Barcelona, ultima el
lanzamiento de un fondo de
inversioén especifico, con una
capacidad total de 20 millo-
nes de euros, para financiar
su cartera de participadas.

Su propuesta de valor
estaigualmente enla expe-
riencia y conocimiento de
sus fundadores, conocidos
emprendedores y business
angels del ecosistema em-
prendedor espanol. La com-
paiia cuenta con un equipo
de 11 personas, cifra que as-
ciende hasta cerca de 100
empleados si se incluyen los
profesionales de las compa-
nias participadas.

Apple subira los precios
de la App Store en
Europay otros paises

Aplicaralos cambios a partir del proximo
octubre por la fortaleza del délar

M. J.
MADRID

Apple subira los precios de
la App Store, la Ginica via
oficial de instalar nuevas
aplicaciones y juegos en
sus dispositivos, a partir
del préximo 5 de octubre.
Lo hara en multiples paises,
entre ellos Espana, Francia,
Italia, Portugal y Alemania.
La subida afectara tanto a
los juegos y aplicaciones
como a las compras que se
hagan dentro de estas.

La medida, comunicada
por la empresa alos desarro-
lladores, se aplicara a todos
los paises de la zona euro, y
otros como Suecia o Polonia,
Chile, Jap6n, Corea del Sur,
Egipto, Malasia, Pakistan y
Vietnam. En el caso de Eu-
ropa, las compras dentro de
las apps pasaran de costar
0,99 euros a 1,19, y las apli-
caciones o juegos que valgan
ahora 9,99 euros pasaran a
los 11,99 euros.

Applelehadichoalos de-
sarrolladores que podran
mantener los precios de las

suscripciones actuales, aun-
que estas se realicen a tra-
vés de su propia plataforma.
“Si ofreces suscripciones,
puedes elegir mantener los
precios paralos suscriptores
existentes”, les indica Apple.

La multinacional no
dio detalles de las razones
que le han llevado a esta
subida. Sélo precisé que
en Vietnam estos aumen-
tos “también reflejan las
nuevas regulaciones para
que Apple cobre y remita
los impuestos aplicables,
que son el impuesto sobre
el valor anadido (IVA) y el
impuesto sobre larenta de
las empresas (CIT) a tasas
del 5%, respectivamente”.

Lapublicacién 9to5Mac,
que adelanté la noticia, indi-
c6 que el cambio parece de-
berse a la fortaleza del d6-
lar frente a otras monedas
como el euro, que ya vale
casi lo mismo. Esta razén
también habria llevado ala
compania a subir en Euro-
palos precios de los nuevos
iPhone 14 y 14 Pro, presenta-
dos este septiembre.

Deloitte y Axon
volveran a auditar los
costes de las telecos

CINCO DiAS
MADRID

La Comisién Nacional de
los Mercados y la Compe-
tencia (CNMC) ha renova-
do el contrato con Deloi-
tte y Axon Partners para
la préxima revision de la
contabilidad de costes
de Telefénica, Vodafone,
Orange y Cellnex.

En los ultimos ejerci-
cios, el organismo super-
visor ha venido confiando
a estas dos auditoras la
fiscalizacién de las cuen-
tas delos costes de las tres
principales companias de
telecomunicaciones que
operan en Espana, asi como
de ciertos aspectos especi-
ficos del calculo del coste
neto del servicio universal.

Ahora, para la revi-
sién de los costes corres-
pondientes al ejercicio de
2021, ha vuelto a contratar
a estas dos firmas, segun se
refleja en el anuncio de for-
malizacién de los contra-
tos por lotes que la CNMC
publicé ayer en el Boletin
Oficial del Estado.

La adjudicacién suma
cerca de 284.000 euros.
Deloitte se encargara de
la auditoria de los lotes 1,
2y 3, correspondientes a
Telefénica de Espana, Tele-
fénica Méviles y Vodafone,
respectivamente.

Por su parte, laempresa
Axon Partners se encargara
deloslotes 4y 5, asignados
para llevar a cabo la fisca-
lizacién de las cuentas de
costes de Orange y Cellnex.



